COVER

18

Jubildumskunde. Fiir das Handelshaus
Kiennast setzt Cornelia Daniel, Initiative »Tau-
sendundein Dache, eine 400 kWp grofie PV-
Anlage um -und wird damit die nachste Etappe
von bereits 700 Dachaquivalenten schaffen.

>»Wenn’s aber einmal rennt,
dann rennt’ S & von Martin szelgrad

Cornelia Daniel ist Geschiftsfiihrerin von Dach-
gold und Visiondrin der Initiative »Tausendund-
ein Dach«. Sie spricht iiber Marktentwicklungen,
die richtige Dimensionierung von PV-Anlagen und
Chancen fiir Unternehmen.

Report: Wie ist das Geschiiftsjahr 2020
fiir Sie gelaufen? Welche Auswirkungen hat
die Corona-Pandemie auf das PV-Anlagen-
Geschft?

Cornelia Daniel: Die grifite Auswirkung
war eigentlich sehr positiv: Die von der Re-
gierung ausgeschriebene aws-Investitions-
primie hat Mitte des Vorjahres einen nie
da gewesenen Boom beim Bau neuer PV-
Anlagen ausgeldst. Das Instrument zielt mit
der Kombination von Investprimie plus
Abschreibméglichkeit sehr gut aufden Un-
ternehmensbedarfab. Auch die Anhebung
der degressiven Abschreibung von 5 auf
bis zu 30 % spielt jenen in die Hinde, de-
nen es trotz Corona gut geht und die auch
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indie Zukunft schauen wollen und kénnen.
Sie erkennen die Chance, mit einer Eigen-
Stromerzeugung KOSten e]:I'IZUSPaI"en Ilﬂd
gleichzeitig nachhaltig zu wirtschaften, und
investieren deshalb antizyklisch. Bei sin-
kenden Zinsniveaus ist Photovoltaik auch
die ultimative Inflationsbremse. Denn man
investiert hier in etwas, das ohnehin steigen
wird - der Strompreis. Der moglichen In-
flation durch die grofien Geldmengen mit
Markt kann mit PV wunderbar gegenge-
steuert werden.

Report: Welche Argumente herrschen
in Unternehmen bei der Investition in eine
Photovoltaik- Anlage vor?

Daniel: Es ist definitiv ein Mix aus einer
klaren Wirtschaftlichkeitsrechnung und
dem Wunsch, in puncto Nachhaltigkeit ak-
tiv zu werden. Ein Minusgeschift darf die
Errichtung von PV natiirlich nicht werden,
das wiirde sich kein Unternehmen leisten. Im
schlimmsten Fall - aber das haben wir schon
lange nicht mehr gehabt - ist ein PV-Projekt
ein Nullsummenspiel, wenn der Strom zum
gleichen Preis erzeugt wird, der auchim Ein-
kaufschlagend wire. In vielen Féllen aber er-
reichen Unternehmen iiber eine Laufzeit von
30 Jahren bis zu 50 % Ersparnis beim Strom-
preis. Das gilt fiir jenen Teil des Energiebe-
darfs, der mit der Erzeugung am eigenen
Dach gedeckt werden kann,

Report: 30 Jahre sind freilich ein grofier
Zeitraum fiir Investitionsbetrachtungen.
Welche Lebensdauer haben die einzelnen
Komponenten von PV-Anlagen?

Daniel: Die Erfahrungen zeigen, dass die
Leistung der PV-Paneele kaum Riickliufe
hat. Ich habe selbst seit acht Jahren eine An-
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Links: Dach #300 ist eine 105-kWp-Anlage bei Leidenfrost-Pool, NO. Bilder Mitte und rechts: Dach #100 bei Gugler, ebenfalls NO.

lage, die heute so gut wie am ersten Tag funk-
tioniert. Man kann das mit Dachfenstern
vergleichen, die auch nicht so schnell kaputt
werden. Ein Paneel ist baulich nichts anderes
als ein Rahmen, der Glas umfasst und sehr
gut hilt, wenn dieser richtig verschweifdt ist.
Natiirlich kalkulieren wir fur den Projekt-
zeitraum 2 - 3 % Re-Investitionskosten, um
mit diesem Budget etwa den Wechselrichter
nach 13 Jahren tauschen zu kénnen.

Selbst wenn die Modulleistung tiber die
Jahre etwas nachldsst — man merkt das fast
nicht. Ein stirkeres Sonnenjahr macht das
wieder wett und hat den bei weitem grofieren
Einfluss auf den Ertrag, Die Hersteller kon-
nen aus diesem Grund auch Leistungsgaran-
tien von 25 Jahren geben. Wenn etwas kaputt
geht, dann passiert das meistens unmittelbar
nach der Installation und ist ein ganz nor-
maler Garantiefall. Auch Montags-Wechsel-
richter fallen tiblicherweise im ersten Jahr
aus. Wenn'’s aber einmal rennt, dann rennt’s.

Report: Wie haben sich die Gesamtkos-
ten von PV-Anlagen iiber die letzten Jahre
entwickelt? Werden diese kontinuierlich ge-
ringer?

Daniel: Wir hatten vor 2015 bestindig
sinkende Preise, sehen seitdem aber eine
Abflachung der Kurve. Die Anlagenkom-
ponenten werden giinstiger, doch steigt das
kollektivvertraglich festgelegte Lohnniveau
in Osterreich. Der Gesamtkostenteil der Ar-
beitskraft ist damit grofer geworden, der
Komponentenanteil kleiner - das hat das
Preisniveau ein wenig verbessert,

aber eben nicht in schwindel- Im
September
ffnets

st Gugle

erregenden Grofen. Ein gro-
fSerer Faktor ist die Dimen-
sion einer Anlage - bei zu-
nehmender Grofle wirken
sich die Herstellungskos-
ten positiv aus. Da derzeit 1
aber die Auslastung am PV-

2017 e
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Markt iiberall relativ hoch ist, erwarte ich ein
Verschwinden der Dumpingpreise der letz-
ten Jahre.

Report: Gibt es gentigend Solar-Installa-
teurInnen und -Planernnen hierzulande?
Finden Sie Fachkrafte?

Daniel: Fiir das Ziel der Regierung des
Baus von 1.000 MW jihrlich haben wir de-
finitiv zu wenig Fachpersonal. Viel wichtiger
wire aber, jetzt kontinuierlich wachsen zu
kénnen. Die Branche hat in den vergangenen
Jahren 300 MW Ausbau jihrlich geschafft.
Wir brauchten jetzt einmal 500 bis 600 MW
und dann eine stindige Steigerung dessen.

Gerade jetzt hat Osterreich die Chan-
ce auf deutlich mehr Nachfrage, als im For-
dertopf bislang abgedeckt worden ist. Wenn
man einen Wachstumskurs einschlagen will,
sollten auch Unsicherheiten wie das Abrufen
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rei in Melk, mit einer
-Photovol-
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der OeMAG-Forderung gelost werden. So ist
derzeit eine Losung ausstindig fiir 200 MW
Anlagenkapazitit, die aktuell nicht bedient
werden kann. Fiir uns als Planer und unse-
re Errichtungspartner bedeutet das, nicht zu
wissen, ob wir heuer die volle Summe bauen
kénnen, oder nur die Hilfte. Wenn man sol-
che Unsicherheiten in der Auslastung hat, tut
manssich beim Einstellen von Leuten schwer.
Die Unternehmen benétigen dringend einen
planbaren Horizont und nicht diese Wellen-
bewegung, wie wir sie seit Jahren haben.
Man sollte den PV-Ausbau gerade in der
Covid-Krise auch als Konjunkturprogramm
und Jobmaéglichkeit sehen. Und wir benéti-
gen insgesamt — um einen grofieren Schritt
fiir die Klimaziele zu setzen - wesentlich
mehr Fachkrifte bei den Erneuerbaren. Die
schule ich am einfachsten, in dem ich sie
bauen lasse. Die Projekte gabe es dafiir.

Report: Sie haben 2014 das Programm
»Tausendundein Dach« ins Leben gerufen.
Was ist der Zweck dieser Initiative?

Daniel: Die Initiative ist Teil meiner Le-
bensvision einer Solaranlage auf jedem Fir-
mendach. Der erste Schritt sind nun 1001
Dicher, die wir gemeinsam mit dem Anla-
genspezialisten 10hoch4 fiir Gewerbekun-
den umsetzen. Wir kénnen fiir unseren
Kunden Projekte in sehr kurzer Zeit in einem
Quickcheck skizzieren, beraten bei den tech-
nischen und finanziellen Optionen, planen,
errichten und iibergeben die Anlage schliis-
selfertig mitsamt Netzanschluss, Es ist ein
One-Stop-Shop fiir Unternehmen, die sich
nicht selbst um das alles kiitmmern wollen.

Ein weiteres wichtiges Element der Initi-
ative ist ein Netzwerk dieser Unternehmen,
die wir als Role Models fir die Wirtschaft
prisentieren wollen. Wir zeigen gemeinsam
mit unseren Kunden, dass sich Photovoltaik
rentiert. Wir haben so viele tolle Unterneh-
mer in diesem Netzwerk kennengelernt, b
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P die alle besondere Geschichten zu ihren
Anlagen erzahlen konnen.

Mit lediglich drei umgesetzten Déchern
im ersten Jahr war 2014 das Ziel der Initiati-
ve noch eine vollige Utopie. Wir hatten uns
damals einen Zeitraum von sieben Jahren
gesetzt, gemif einer Aussage von Bill Gates:
Die meisten Menschen iiberschitzen, was sie
in einem Jahr erreichen kénnen und unter-
schitzen, was in sieben Jahren moglich ist.

eine vollige Utopie.

Report: Bei wie vielen Dichern steht die
Initiative heute?

Daniel: Fiir das 100. Dach, eine Anlage bei
der Firma Gugler, haben wir drei Jahre ge-
braucht. Eineinhalb Jahr spiter waren wir bei
200 Dachidquivalenten - ein Dach rechnen
wir mit 20 kWp -, dann nur noch ein Jahr bis
300 beim Poolbauer Leidenfrost. 2019 sind
wir mit 400 Dichern gestartet, trotz Coro-
na haben wir im Juni 2020 die Zahl 500 mit
der HanseMerkur Grundvermigen AG am
Campus 21 erreicht. Das 600. Dach war bei
Wittmann Mabel, das 700. ist nun das Han-
delshaus Kiennast mit einer grofferen Anla-
ge mit 400 kWp Leistung. Wir zeigen damit,
dass sich Anlagen in den verschiedensten
Gréfienordnungen hervorragend rechnen.
Das Ziel der 1001 Dicher istsehr greifbar ge-
worden. Es geht nun auch eindeutig in Rich-
tung groferer Anlagen.

Ob wird unser Ziel heuer noch errei-
chen, hangt nun von einem maglichst ra-
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gen AG am Cam-
pus 21, Dach #500, wird
tellt — in
usammenarbeit mit

2021 ferti
schen Beschluss s
des Erncuerbaren-
Ausbau-Gesetzes ab.
Mit diesem werden die
Rahmenbedingungen fiir die Errichtung
und den Betrieb neuer PV- Anlagen festge-
legt. Je klarer das Marktumfeld, desto mehr
Projekte werden umgesetzt werden.
Anlagen bis 50 kW sind weiterhin opti-
mal planbar, grofiere Projekte sind eher von

Wien Energie.

den Investitionszuschiissen abhingig, die bel
der OeMAG beanzutragen sind. Hier muss
man derzeit schnell sein, weil nie klar ist, wie
schnell die Férdergelder vergriffen sind.

Report: Bis zu welchem Teil decken Un-
ternehmen ihren Strombedarf mit Eigener-
zeugung? Was ist wirtschaftlich sinnvoll?

Daniel: Man unterscheidet bei dieser Fra-
ge zwischen zwei Groflen. Da ist zunichst
der Eigenverbrauch der Photovoltaikanla-
ge, also wie viel Strom des erzeugten Stroms
vor Ort verbraucht werden kann. Hier eine
volle Deckung zu erreichen, wird schwie-
rig sein. Denn um niemals iberschiissigen
Strom ins Netz zu speisen, miisste eine Anla-
gengrifie aut den Wochenendverbrauch ei-
nes Unternehmens dimensioniert sein. Wir
sprechen deshalb von einem optimalen Ei-
genverbrauch von 80 % einer Anlage, wenn
diese genau auf den Unternehmensbedarfan
Werktagen ausgelegt ist.

Dann haben wir den Begriff des Eigen-
bedarfs eines Unternehmens: In der Regel
sind PV-Anlagen wirtschaftlich gut dimen-
sioniert, wenn diese gut 30 % der benatig-
ten Strommenge decken. Das entspricht in
etwa den tatsachlichen Sonnenstunden tiber
Tag und Nacht sowie tiber alle Jahreszeiten,
Es konnen sich unter Umstanden auch An-
lagen rechnen, die bei geniigend Dachfli-
che dreimal so grofd wie der Unternehmens-
verbrauch sind, da grofiere Anlagen per se
wirtschaftlicher sind. Gleichzeitig haben
wir Projekte mit kleineren Anlagen, die viel-
leicht nur 5 % des Eigenbedarfs abdecken.
Die Bandbreite ist jedenfalls grof3, wir haben
hier die notige Erfahrung und Berechnungs-
modelle fiir die Kunden.

Report: Sind auch Stromspeicher be-
reits Teil Threr PV-Projekte?

Daniel: Wir raten Unternehmens-
kunden, zuniichst einmal auf die Errich-
tung einer PV-Anlage zu fokussieren. Im

Gewerbebereich sind Speicher aus unse-

rer Sicht noch kein Thema. Ich gehe davon
aus, dass das in zwei Jahren anders ausschau-
en wird. Am Grofspeichermarkt passiert
derzeit viel, es kommen wichentlich neue
Produkte heraus. Wiihrend bei PV-Paneelen
keine Preisentwicklung nach unten mehr zu
erwarten ist, wird es diese bei den Speichern
weiterhin geben.

Report: Wie wird sich der PV-Markt ge-
nerell in den nichsten zwei Jahren in Oster-
reich entwickeln?

Daniel: Ich bin optimistisch, dass sich mit
der aws-Investitionspramie der Markt heuer
locker verdoppeln kann. Unternchmen kon-
nen diese noch bis Ende Februar beantragen.
Die Aurakivitiit von PV-Projekten fiir In-
vestoren wird im weiteren Jahresverlauf mit
dem dringend erwarteten EAG bestimmt
werden. Mit einem raschen Beschluss des
Gesetzes wire sogar eine Verdreifachung
des Gesamtmarktes moglich. Prinzipiell ste-
hen weltweit die Prognosen fiir das Wachs-
tum im PV-Markt und damit bei Paneelen
sehr gut.

Photovoltaik produziert in Osterreich
Strom fir 5 bis 6 Cent pro kWh. Unter die-
sem Wert verkaufen lediglich abgeschriebe-
ne Kraftwerke. Sobald diese aus dem Markt
fallen, miissen simtliche Erzeuger zu den
Vollkosten ihrer Produktion verkaufen.
Das wird unweigerlich eine Steigerung des
Strompreises auf 7 Cent bringen. Mit jedem
Cent Steigerung des Strompreises explo-
diert der PV-Markt weiter. Ein Anstieg war
bereits vor dem Ausbruch von Corona zu se-
hen. Dieser wird definitiv wieder kommen,
sobald die Krise tiberstanden ist. | |
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